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Verhandeln ist Kommunikation zwischen Menschen, wir verhandeln andauernd: mit Kindern diber Schlafenszeiten, mit Partnern Uiber Aufgabenteilung...

Erfolgreich verhandeln — Erfolg durch Verhandeln

Verhandlung kommt als Instrument zur Losungsfindung immer dann zum Einsatz, wenn ein Konflikt zwischen Interessen oder Zielen besteht.
Verhandelt wird in alltdglichen zwischenmenschlichen Situationen, im Job, beim Einkaufen und Verkaufen oder um politische
Auseinandersetzungen beizulegen.

Mit Verhandlungen lésen wir Probleme und bilden Beziehungen.
Lernen Sie in diesem interaktiven Vortrag, worauf Sie achten sollten, um in Verhandlungssituationen gute Ergebnisse zu erzielen.

Erfahren Sie,

- wie man sich sinnvoll auf Verhandlungen vorbereitet.

- welche Verhandlungstaktiken und -stile es gibt und wie man sie fiir die erwlinschten Ergebnisse einsetzt.
- welchen Einfluss Geflihle und irrationales Verhalten haben kénnen.

- wie man mit schwierigen Situationen und/oder Menschen umgeht.

- wie man einem ,Nein* begegnet und wie man selbst ,Nein“ sagt.

- warum es so schwer ist, fir sich selbst zu verhandeln, z.B. (iber eine Gehaltserhéhung oder Arbeitszeiten.
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Referentin: Dr. Antje M. Gerhold

Nach mehr als 20 Jahren Erfahrung als Flhrungskraft, Geschéftsleiterin, Unternehmensberaterin
und seit 2019 auch als Griinderin besitzt Antje Gerhold umfangreiche Praxiserfahrung, wie

man in komplexen Situationen vorteilhafte Losungen erzielt — und auch welche Fehler man
machen kann. Konflikt- und Verhandlungsmanagement, Fithrung und Leadership — die
Herausforderungen in groen und kleinen Unternehmen kennt sie aus eigenem Erleben.

Auf Basis moderner Forschungsergebnisse und eigener Erfahrungswerte vermittelt sie mit
Witz und Humor ihre Erkenntnisse in Seminaren, Workshops und Vortragen fiir Fach- und
Flhrungskrafte.

Fir mehr Informationen: www.achtund.de und www.nuzz.de

Foto by Gerhold
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Programm:

18.00 Uhr

18.15 -
19.30 Uhr

anschlieftend

ca. 20.30 Uhr

Die Veranstaltung ist kosten-

und barrierefrei

BegriiBung

Frank Schneider, Oberbiirgermeister Stadt Miihlacker
Interview mit Vorstellung

der Griinderin und Referentin

Kinga Golomb, Gleichstellungsbeauftragte Enzkreis
Dr. Antje M. Gerhold

»Erfolgreich verhandeln - Erfolg durch Verhandeln*
Interaktiver Impulsvortrag mit Dr. Antje M. Gerhold
Zeit fiir Gesprache und zum

»Netzwerken* bei einem Imbiss

Visitenkarten mitbringen!

Ende der Veranstaltung

Veranstalter*innen

Agentur fir Arbeit Nagold-Pforzheim, Beauftragte fiir Chancengleichheit
Stefanie Matthes-Baum

Landratsamt Enzkreis, Gleichstellungsbeauftragte Kinga Golomb und
Wirtschaftsbeauftragter Jochen Enke

Handwerkskammer Karlsruhe, Silke Harnapp

hiwentis Tagungen-Impulse-Seminare, Gabriele Hildwein

Industrie- und Handelskammer Nordschwarzwald, Anja Maisch
Kontaktstelle Frau und Beruf Nordschwarzwald, Rebekka Sanktjohanser
Netzwerk fir berufliche Fortbildung Pforzheim, Liane Bley
Regionalbiiro fir berufliche Fortbildung Nordschwarzwald,

Matthias Baumann

Stadt Mihlacker, Wirtschaftsforderung

Volkshochschule Mihlacker, Dr. Martina Terp-Schunter

Anmeldung:

bis 12.10.2023
Vlolkshochschule Miihlacker, Bahnhofstr. 15, 75417 Miihlacker

Telefon: 07041 876-300 und 07041 876-303 / Mail: vhs@stadt-muehlacker.de
Kurs Nr. P1507.00 — Frauenwirtschaftstage Internet: vhs.muehlacker.de




